Info presse N°3…

Les 11 & 12 Juin 2014 au CNIT… Rendez-vous au Salon ONLINE MOBILE… 

Et assistez aux conférences « riches en évènements »
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11 & 12 JUIN 2014 – CNIT, PARIS LA DEFENSE
LE SALON DES NOUVEAUX USAGES ET TECHNOLOGIES 

DU WEB et DU MOBILE

Les 11 et 12 juin 2014 se dérouleront des conférences « riches en évènements » sur les thèmes suivants : 

MERCREDI 11 JUIN 2014
9h45 à 11h00 - Session  Edition - De nouvelles idées qui vont (devraient !) révolutionner le monde de l’édition et de la lecture numérique

Intervenants : 
· Hélène DE BOYSSON KPMG 

· Alain MONTFORT PDG ANTALIE/BOOKINCARD 

· Bénédicte MOULET LE PETIT FUTE 

· Hubert PEDURANT IDEP 

· Fabien SAULEMAN Co-fondateur YOOBOOX   

11h15 à 12h00 – Session Outils – Les outils de l’Innovation
Intervenants : 
· Arnaud DUMONT PDG PRESSINNOV 

· Patrick ROULLAND Ingénieur Commercial Press AGFA/ARKITEX 

· Philippe TEYSSIER DG KEYGRAPHIC 

· Yves MANGILI PDG 4DCONCEPT 
· Geralda N'ZELOMONA Chargée du développement RESPONSESOURCE
12h15 à 13h00 – Session Presse/Medias : Presse quotidienne nationale, PQR, Presse Magazine et Presse Spécialisée : L’innovation dans tous ses états !  
Intervenants : 
· Damien CAILLARD Directeur des stratégies numériques GROUPE CENTRE-FRANCE - LA MONTAGNE 

· David CANTARERO PDG GROUPE REVUE FIDUCIAIRE 

· Patrick CLARET Directeur régie GROUPE SUD OUEST 

· Jean-Paul DIETSCH Directeur des nouveaux médias OJD 

· Ari DE SOUSA Directeur des activités numériques METRONEWS 
14h30 à 15h30 : Applications : Faut il une stratégie spécifiques pour les tablettes ?

Apparu il y a à peine 4 ans, le segment des tablettes a connu un incroyable succès ces dernières années, au point que les volumes de vente pourraient surpasser celui des ordinateurs dès 2015. Smartphone géant ou PC portable allégé ? Comment appréhender ce nouvel écran ? Les consommateurs ont ils des comportements spécifiques ? Faut il concevoir différemment son application et bâtir une stratégie marketing spécifique pour les tablettes ?
Animé par Jérôme BOUTEILLER - SILICON.FR

15h45 à 16h45 : Réalité augmentée et mobilité : Quels nouveaux usages ? Pour quel business ?

En quoi la réalité augmentée va booster vos applications mobiles et vos ventes ? 

Comment créer l’événement et fédérer vos clients grâce à la RA ? 

Comment marier vos catalogues PRINT à votre application mobile pour que vos clients disposent d’une information à jour et complète ? 

Intervenant :
· Jean-Michel FLAMANT Président directeur général de IDEES-3COM - société spécialisée dans les outils d’aide à la vente innovants vous présente des cas concrets d’utilisation de la réalité augmentée pour la communication et le commerce en mobilité.
17h00 à 18h00 : Quelle est la valeur ajoutée d'une application mobile ?

Alors que l'App Store d'Apple référence déjà plus d'un million d'applications mobiles et que les agences multiplient les offres d'Application Store Optimisation (ASO), de plus en plus de société s'interrogent sur la pertinence de ces apps natives. Quelle est leur valeur ajoutée par rapport à un site web mobile ? Quels OS faut il retenir ou rejeter ? Comment une app s'intègre avec mes outils existants ? Peut on réaliser du business incrémental ? Quel est le retour sur investissement ?
Animé par Jérome BOUTEILLER - SILICON.FR
Intervenants : 
· Michel FOURCADE Directeur Associé STUDIO V2 

· Henri PAIS Responsable Commercial France PASSGROUP 

JEUDI 12 JUIN 2014
9h30 à 10h30 : M-Commerce, M-Marketing : Faut il tout réapprendre ?

Le Commerce sur mobile devrait dépasser le cap des 10% du commerce électronique en France et atteindre plus de 20% des transactions aux Etats-Unis. Mais les bonnes pratiques du E-commerce sont elles celles du M-Commerce ? La promotion d'application peut elle remplacer le référencement d'un site web ? Les app store peuvent ils faire de l'ombre au paiement NFC ? La notification push se substituer aux newsletters ? Cetet table ronde propose un tour d'horizon des dernières méthodes d'acquisition, de paiement ou de fidélisation.
Animé par Jérôme BOUTEILLER - SILICON.FR

11h00 à 12h30 : Casseurs payeurs, aux consommateurs de réparer votre e-réputation

Quand vos copains du service client font votre travail d'e-réputation (relation client digitale et collecte d'avis) Avec les web public (forums, réseaux sociaux), le client se renseigne, interpelle et éventuellement se plaint. Quels sont les moyens pour gérer ces nouveaux flux de relation client et les actions pour améliorer l'e-reputation ? Au travers de cas pratiques, découvrez comment agir efficacement pour apporter des réponses plus rapidement aux consommateurs et révéler votre véritable e-reputation.
Animé par Nicolas Marette, Président-Fondateur CUSTPLACE
Intervenant : Olivier DOUSSOT Directeur Général Adjoint CUSTPLACE 

14h00 à 15h00 : Commerce connecté : le numérique et le mobile au service des commerçants traditionnels

Le numérique ne se limite pas qu'aux e-commerçants et les innovations se multiplient pour permettre aux points de vente traditionnels d'élargir leur zone de chalandise, de simplifier les paiements ou d'améliorer le CRM. Acquisition ou fidélisation, quelles sont les bonnes pratiques et les erreurs à éviter en matière de Commerce connecté
Animé par Jérôme BOUTEILLER - SILICON.FR

16h30 à 17h30 : Face à la pénurie de développeur existent-ils des moyens pour faciliter ce recrutement ?
Qu'il s'agisse d'un développeur pour  une SSI, un éditeur ou une start-up, 
le choix d'un développeur est crucial. Dénicher la perle rare n'est pas chose aisée.
Le marché est clairement en tension en ce moment.

Au programme 

- Comment identifier vos futurs développeurs ?

- Les dispositifs de Pôle Emploi pour faciliter le recrutement 

- La formation : un moyen pour pallier la pénurie des développeurs

RAPPEL

Manifestation professionnelle totalement dédiée à l’univers du e-commerce et du m-commerce, du digital marketing et street marketing, des services Online, du rich média, du développement et de la diffusion d’applications et de sites mobiles, de la géolocalisation, du m-paiement, de la publicité, du CRM, des réseaux sociaux, des terminaux mobiles, smartphones, tablettes, de la promotion et de l'utilisation des applications mobiles…

ONLINE MOBILE, lieu d’échanges et de contacts, regroupera durant 2 jours :
· Une exposition réunissant des sociétés exposantes qui présenteront leurs dernières innovations aux visiteurs professionnels porteurs de projets (DSI, Dir Marketing/Com, Directions commerciales,... des entreprises grandes et moyennes de tous secteurs d’activités ainsi que l’écosystème informatique et télécoms, dont les développeurs). 

· Les conférences, quant à elles, feront le point sur l’évolution des différents marchés, usages et technologies. 
Parce que le « cross-channel » s’impose avec la mobilité, et sa profusion de nouveaux outils, parce que les réseaux sociaux deviennent omniprésents, hors et dans l’entreprise, parce que le web to store s’impose comme le nouveau graal des marques et des enseignes, Online Mobile va réunir et concentrer tous les acteurs de ce nouveau monde connecté.

Avis aux journalistes :

Notre service de presse vous accueillera au stand de presse commun aux salons Online Mobile et i-expo où vous pourrez retirer votre badge presse qui vous permettra de circuler librement sur les salons et d’assister aux conférences. Nous vous remettrons également le dossier de presse des salons comprenant notamment toutes les annonces qui seront réalisées par les exposants durant les 2 jours de cette manifestation
Pour plus d’informations : 

Emmanuelle Lesage - Tél. 01 44 39 85 02 

e.lesage@infoexpo.fr  

web :


             
 http://www.online-mobile.fr
Relations Presse :


Marie-Christine Flahault - Tél. 06 15 37 18 11 

flahault@orange.fr
